
Μεγιστοποιητές Κέρδους 



Μεγιστοποιητές Κέρδους 
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Μεγιστοποιητές Κέρδους 
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Συνεργασίες 

Ευκαιρίες 
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Μεγιστοποιητές Κέρδους 
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Οριζόντια Ανάπτυξη 
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Up Sells 
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Πρέπει Να Είναι Σχετικό Με Το Προϊόν 

Μπορεί Να Είναι Και 10 Φορές Ακριβότερο 

Προσφέρονται Πριν Ολοκληρωθεί Η 1η Συναλλαγή 
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Up Sells 

Ηλεκτρική Σκούπα (70€) 
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Up Sells 

Ηλεκτρική Σκούπα (70€) 

Κόστη (40€) = 30€ κέρδος 
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Up Sells 

Ηλεκτρική Σκούπα (70€) 

Κόστη (40€) = 30€ κέρδος 

Σακούλες (10€) = 40€ 
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Cross Sells 
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Δεν χρειάζεται να είναι σχετικό 

Πρέπει είναι ελκυστικό στο ίδιο κοινό 

Προσφέρεται στην «ευχαριστώ πολύ» σελίδα 
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ΠΟΛΥΤΕΛΗΣ ΕΚΔΟΣΕΙΣ: ΑΠΕΥΘΥΝΟΝΤΑΙ 
ΣΤΟ 2% 

Είναι λίγες οι πωλήσεις αλλά πραγματικά τις νιώθεις 
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ΠΡΟΣΟΧΗ: ΔΕΝ ΠΡΟΣΦΕΡΟΝΤΑΙ ΑΜΕΣΩΣ 

Αν κάποιος πει ΌΧΙ, δύσκολα λέει ΝΑΙ 
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ΠΡΟΣΟΧΗ: Η ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ ΣΟΥ ΟΡΙΖΕΤΑΙ 
ΑΠΟ ΤΗΝ ΑΓΟΡΑ ΠΟΥ ΣΤΟΧΕΥΕΙΣ ΟΧΙ ΑΠΟ 

ΤΙ ΠΟΥΛΑΣ 

Το τι πουλάς έρχεται και φεύγει… τι επιπλέον θα αγόραζαν οι πελάτες 
σου 
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ΠΡΟΣΟΧΗ: Η ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΗ ΣΟΥ ΟΡΙΖΕΤΑΙ 
ΑΠΟ ΤΗΝ ΑΓΟΡΑ ΠΟΥ ΣΤΟΧΕΥΕΙΣ ΟΧΙ ΑΠΟ 

ΤΙ ΠΟΥΛΑΣ 

Το τι πουλάς έρχεται και φεύγει… τι επιπλέον θα αγόραζαν οι πελάτες 
σου 
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ΣΥΝΔΥΑΣΜΟΙ: ΠΡΟΙΟΝΤΑ ΜΕΤΑΞΥ ΤΟΥΣ ΚΑΙ 
ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΕΣ ΜΕ ΠΡΟΙΟΝΤΑ 

Κιθάρα μαζί με πρόγραμμα εκμαθησης ή κιθάρα + θήκη + stand + 

λουρί  
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ΣΥΝΔΥΑΣΜΟΙ: USP 

Δημιουργούν ελαστικότητα τιμής και απόσταση από τον ανταγωνισμό 
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ΕΥΚΑΙΡΙΕΣ: ΔΟΚΙΜΗ ΜΕΤΑΞΥ FRONT END 

ΚΑΙ UPSELL 

Εξαρτάται από το είδος τους προϊόντος 
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ΣΥΝΔΡΟΜΗΤΙΚΕΣ ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ: ΓΙΑ ΚΑΠΟΙΕΣ 

ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΙΣ ΕΙΝΑΙ ΠΡΟΦΑΝΕΣ ΓΙΑ 
ΚΑΠΟΙΕΣ ΟΧΙ 

Πιθανότατα μπορείς να σκεφτείς το ίδιο για την επιχείρησή σου 
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ΣΥΝΔΡΟΜΗΤΙΚΕΣ ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ: ΔΥΣΚΟΛΟ ΝΑ 
ΠΩΛΗΘΟΥΝ ΣΤΟ FRONT END 

Πολύ αποτελεσματικές back end στρατηγικές 
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Η ΣΥΝΤΑΓΗ: ΤΑΧΥΤΗΤΑ ΚΑΙ ΑΝΑΘΕΣΗ 

Προσφέρει μία λύση όπου μπορεί κάποιος να έχει το αποτέλεσμα 
ταχύτερα ή χωρίς κόπο 


