




Χαρακτηριστικά Εισαγωγικού Προϊόντος 
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Παρορμητική Αγορά 

Εύκολα Κατανοητό 

Χρήσιμο αλλά ατελές 
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Χαρακτηριστικά Εισαγωγικού Προϊόντος 
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Να οδηγεί ομαλά στην επόμενη πώληση 

Υψηλής Αντιληπτής Αξίας 

Υψηλής Πρακτικής Αξίας 
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Φυσικό Προϊόν 



Μικρό αλλά Σημαντικό 



Μικρό αλλά Σημαντικό 



Μικρό αλλά Σημαντικό 



Βιβλίο - eBook 



Βιβλίο - eBook 



Webinar 



Software 



Υπηρεσίες 



Ιδέες 
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ΘΑ ΕΙΝΑΙ ΦΥΣΙΚΟ ΠΡΟΪΟΝ; 

Κάτι που να είναι πολύ ελκυστικό; Δεν χρειάζεται να είναι απαραίτητα 
χρήσιμο 
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ΚΑΤΙ ΜΙΚΡΟ ΑΛΛΑ ΑΝΑΓΚΑΙΟ; 

Ο πρώτος που θα το δώσει στο κόστος θα σκουπίσει όλη την αγορά 
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EBOOK, WEBINAR; ΘΑ ΕΙΝΑΙ ΚΑΠΟΙΟ 

ΨΗΦΙΑΚΟ ΠΡΟΪΟΝ;  

Θα είναι πληροφορίες; Θα είναι κάποιο λογισμικό; 
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ΘΑ ΕΙΝΑΙ ΚΑΠΟΙΑ ΥΠΗΡΕΣΙΑ;  

Ποια χαμηλού κόστους υπηρεσία μπορείς να δημιουργήσεις; 







Τα βήματα 
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Κάλεσμα Στην Αγορά 

Ελκυστικός Τίτλος 

Υπό – τίτλος  
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Τα βήματα 
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Αναγνώρισε το πρόβλημα 

Δώσε τη λύση 

Κόστος προβλήματος 

-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
 



Τα βήματα 
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Ευκολία - Ταχύτητα 

Φαντάσου… 

Διαπιστευτήρια 
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Τα βήματα 
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Οφέλη 

Κοινωνικές Αποδείξεις 

Κάνε την προσφορά 
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Τα βήματα 
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Bonuses 

Επείγον 

Εγγύηση 
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Τα βήματα 
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CTA 

Προειδοποίηση 

Υπενθύμιση – Ανακεφαλαίωση  
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Emails: 1 κάθε μέρα 
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Υπόσχεση – Δίνεις το αντάλλαγμα 

Ιστορία επιτυχίας νο1 

Πρόβλημα – Περιγραφή Πόνου - Λύση 
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Emails: 1 κάθε μέρα 
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Όφελος #1 

Όφελος #2 

Ιστορία Επιτυχίας 
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Emails: 1 κάθε μέρα 
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Είμαι προβληματισμένος 

Όχι πώληση – Χτίζεις καλή πίστη 

Όχι Πώληση - Χτίζεις καλή πίστη 
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